alca@ sa%¢ PREVENTA / AUTOVENTA

Nuevo software de preventa - autoventa
que conecta tu smartphone o tablet con:

FacturaPlus TPVPIlus 200c 50c

Ayudandote a gestionar tus ventas
en cualquier momento.

)nible para su descarga en:

GETITON # Download on the

P GooglePlay | & App Store

VENTAIJAS
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Trabajay vende Trabaja sin Haz pedidos Conectado a tu
mas rapido cobertura Multisectoriales FacturaPlus o TPVPIlus
Aplicaciones nativasy  Preparado paraoperar  Preparado para cual- Conectado en todo
datos embarcadosen  sinconexidonainternet, quier sector de nego- momento con tu Factura-
los terminales propor- permitiéndote enviar cio, adaptandose al Plus o TPVPlus, estés
cionanunatomade los datos enel momen-  100% a tus productos. donde estés.
pedidos y gestion de to tu desees.

ventas muy, muy agil.
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Conectado con tu Versatil de serie Acciones y clientes Imprime cuando
Sage 200c o Murano . . . localizados quieras
Disponible para iOS
Trabaja conectado con (iPhone/iPad) o Geolocalizacion de Soporte para laimpre-
Sage 200c o Sage Android, adaptandose  clientes y seguimiento  sién de tus documentos
Murano en todo atu smartphone, de las acciones comer-  en cualquier momento.
momento. phablet o tablety a ciales por GPS.
cualquier tamano de

pantalla.

Compartimos tu ilusiéon por crecer.



alca

CARACTERISTICAS
DETALLADAS

Certified Partner

® Numero de decimales para Precios y para Unida-
des ajustables.

® Diversos formatos de emisién de documentos de
ventas ajustables por el propio usuario (zReports)

® [nformes predeterminados y ajustables por el
propio usuario mediante un sencillo editor de
informes para PC.

® Sincronizacion de datos por FTP, LAN, Bluetooth,
3G, 4G, cable, DropBox...

® Menu principal completamente personalizable
(puedes eliminar las opciones que no vayas a
utilizar)

® Cadauno de los campos de la aplicacion pueden
ser escondidos, protegidos o de obligada cumpli-
mentacion para adaptarse a tus necesidades.

® Posibilidad de eliminar la Base de datos embarca-
da en el terminal de forma remota, para asegurar
la privacidad de la informacion.

® Aviso de disponibilidad de datos a sincronizar a
través de notificaciones a cada terminal.

PREVENTA / AUTOVENTA

® | |leva los catdlogos en tu tablet: fotos, PDF’s,
documentos técnicos, videos... filtrando por
grupos de productos, familias y subfamilias.

® Tarifas de precios fijas, variables o especificas por
cliente, por grupo de clientes, por propiedades
(tallas y colores), etc...

® Gestion de tasas: Tasa de Eliminacion de Resudios
(T.E.R.), Punto verde...

® Control de Stock del vehiculo de reparto (cargas,
descargas y recargas), trazabilidad, TER, tallas y
colores, descuentos, promociones, tarifas de
ventas, precios especiales...

® Consulta del stock REAL de los productos en la
central através de Internet.

® Caducidades (Lote y fecha de caducidad) con
asignacion automatica segun disponibilidad de
stock.

Solicita ahora, tu demo
GRATIS personalizada

Compartimos tu ilusiéon por crecer.
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® Elige la forma de vender: desde el catalogo, a
partir del consumo del cliente, individual median-
te lector de cédigo de barras o camara del dispo-
sitivo, en modo rapido, asistido por voz...

® Descuentos por linea de venta en porcentajes o
en importes.

® Aplicacién automatica de Ofertas y Promociones
segun familia, subfamilia, marca y/o grupo de
clientes.

® Gestion automatica de descuentos y promocio-
nes tipo 2x1

® Gestion de Abonos, Regalos, Bonificaciones,
Depésitos, Descuentos de mercanciay Cambios
para las lineas de venta.

® Gestion de ventas de productos con datos de
trazabilidad y/o precio de venta incluidos en el
propio codigo de barras, para agilizar el proceso
de venta.

® VVenta por unidades, cajas, envases, kilos, litros o
cualquier combinacion de ellas.

® \VVenta de productos por superficie y/o volUmen
introduciendo largo, ancho y o grueso.

® Descuentos especificos por cliente, familia,
marca.

PREVENTA / AUTOVENTA

® VVenta de productos escandallados, compuestos
por otros productos, con precios individuales
para cada uno o paratodo el grupo.

® Descuentos especificos por cliente, familia, marca

® Control del riesgo de los clientes en las ventas
con posibilidad de bloqueo por diferentes crite-
rios (importe, recibos impagados, morosidad...) o
de pedir autorizacién a la central.

® Seguimiento de rutas comerciales establecidas
desde el ERP o des del propio terminal, con
posibilidad de forzar la introduccién del resultado
de la visita para cada cliente, antes de dirigirse al
siguiente, y seguimiento GPS de las acciones
comerciales.

® Gestion de Cobro de recibos pendientes (multi-
ples, totales y/o parciales) y forma de cobro
(efectivo, taldn, tarjeta, pagaré...)

® Firma de documentos de venta, con posibilidad
de envio ala central.

® Emision de los documentos de venta (presupues-
to, pedido, albaran o factura) a fichero PDF para
remitir al cliente por correo electroénico.

® Precios minimos de venta para cada producto,
para evitar la venta de productos por debajo de
este precio, teniendo en cuenta los descuentos.

® Costes y beneficios individuales por venta, con
posibilidad de esconderlos.

Compartimos tu ilusidon por crecer.
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¢Qué puedo hacer?
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Gestiona tus presupuestos, pedidos alba- Multiples tarifas, descuentos,
ranes o facturas. promociones...para tratar de forma

personalizada a tus clientes.

E ea

Tu catalogo de productos siempre Toda la informacion de tus clientes en la
contigo, organizados por familias, palma de tu mano.
marcas...
E Sege
Seguimiento de rutas comerciales, Conectado en todo momento que lo
disehadas directamente desde deseé con su programa de gestion SAGE.

su dispositivo.

Compartimos tu ilusidén por crecer.




